Методичні рекомендації

по складанню патентного ліцензійного договору.

Ліцензійні договори, незважаючи на все різноманіття предметів і видів ліцензій, мають єдиний принцип побудови, що зумовлено загальною економічною природою об'єктів інтелектуальної власності та єдиної ліцензійної форми їх передачі в умовах ринку.

Як правило, використовувані в міжнародній торгівлі цензійні договори містять такі основні розділи (статті):

1. Преамбула.

2. Визначення.

3. Предмет договору.

4. Технічна документація.

5. Гарантії та відповідальність.

6. Платежі.

7. Технічна допомога.

8. Збори і податки.

9. Конфіденційність інформації та документації.

10. Реклама.

11. Інформація та звітність.

12. Технічні вдосконалення та нові патенти.

13. Захист патентних прав.

14. Термін дії, умови розірвання договору.

15. Наслідки припинення дії договору.

16. Форс-мажорні обставини.

17. Арбітраж.

18. Інші умови.

Слід мати на увазі, що при укладанні ліцензійного договору виникає необхідність відобразити в ньому значну кількість відомостей, масу технічних, правових, комерцфйних і виробничих деталей намічуваної угоди, обумовлювати в ньому додаткові умови, гарантії ліцензіара і т.д. Включення таких даних у текст договору зробило би його надзвичайно громіздким і утруднило тлумачення його положень. Щоб уникнути цього, значний обсяг переданої інформації виноситься в додатки. У міжнародній практиці найбільш часто використовуються наступні види додатків:

1) перелік патентів і патентних заявок;

2) опис ноу-хау;

3) перелік технічної документації (конструкторської та технологічної);

4) перелік спеціального обладнання;

5) гарантовані механічні, технологічні та техніко-економічні показники ліцензійної продукції;

6) перелік покупних вузлів і деталей, що використовуються лицензіаром при виробництві продукції;

7) гарантовані екологічні показники.

За погодженням сторін до складу ліцензійного договору можуть включатися й інші види додатків, наприклад: повний перелік обладнання, зразків і комплектуючих вузлів, види технічної допомоги та ін

У вигляді додатку до договору можуть бути оформлені укладені контракти на поставку спеціального устаткування, інжиніринг, надання технічної допомоги ін.
З іншого боку, сам ліцензійний договір може бути оформлений у вигляді додатку до інших зовнішньоекономічних угод в тих випадках, коли ліцензії продаються як супутні. Найбільш часто ліцензійні договори на супутні ліцензії полягають при підписанні контрактів на підрядні роботи, інжиніринг, договорів про промислової кооперації, створення спільних підприємств та ін.
Ті, що уклали ліцензійний договір партнери в процесі співпраці можуть домовитися про внесення доповнень і змін до тексту договору і його додатків. Ці доповнення, які приймаються при взаємній згоді сторін, можуть стосуватися продовження терміну дії договору, розширення або скорочення території, права ліцензіата на продаж субліцензій, перегляду умов платежу, надання виключних прав на території невиключного права, розширення зони експорту, включення в договір нових додатків і ін. Оформлені в письмовому вигляді доповнення стають частиною ліцензійного договору.

Рекомендації з розробки тексту ліцензійного договору.
1. Текст ліцензійного договору починається з преамбули, в якій дається повне найменування та місцезнаходження продавця і покупця, іменованих надалі відповідно ліцензіаром і ліцензіатом. У ній наголошується, що ліцензіару належать патенти, ноу-хау і він володіє знаннями та досвідом у виробництві і використанні будь-якого продукту або в здійсненні процесу, а також правами на надання ліцензії для їх використання та продажу іншим особам, а ліцензіат бажає придбати на умовах цього договору ліцензію на використання зазначених знань, досвіду і прав з метою виробництва, застосування та продажу.

Нерідкі випадки, коли ліцензія продається не власником розробки, а посередником, який виступає в ліцензійному договорі в якості ліцензіара. У цьому випадку в преамбулі вказується, що згадані в договорі патенти, патентні заявки або ноу-хау належать патентовласнику або автору, дається їх повне найменування та місцезнаходження, а також зазначається, що патентовласником або автором надано ліцензіарові право на ведення від свого імені переговорів про продаж ліцензій та укладення відповідних договорів. Слід враховувати, що продавці і покупці ліцензій на стадіях ведення переговорів і підписання ліцензійних договорів можуть залучати посередників на основі укладання з ними простих агентських договорів (брокери), договорів доручення (повірений) та договорів комісії (комісіонер). Брокер і повірений, як правило, не є сторонами ліцензійного договору, тоді як за договором комісії посередник (комісіонер) може бути стороною ліцензійного договору, тобто бути ліцензіаром або ліцензіатом. У цьому випадку, а також якщо довіритель надав повіреному право підписання ліцензійного договору від імені довірителя, у преамбулі слід відобразити, на якій підставі посереднику надано право підписувати договір або виступати в якості лицензіара або ліцензіата.

Нерідко патентовласниками виступають кілька авторів, які є фізичними особами. Оскільки в якості ліцензіара повинно виступати тільки одна особа, то в преамбулі слід перерахувати всіх патентовласників і вказати, що вони надали одному з них право на ведення переговорів і укладення ліцензійного договору від імені всіх патентовласників. У преамбулі вказується його прізвище, ім'я, по батькові та паспортні дані.

2. У статті «Визначення» дано тлумачення використаних ліцензійному договорі понять. Заздалегідь узгоджені і чітко сформульовані основні поняття і терміни сприяють успішній реалізації договору, дають можливість значно скоротити його текст і уникнути різного толумачення партнерами використовуваних в договорі понять.

Нижче наведені основні визначення, використовувані в ліцензійних договорах.

Патенти - належать ліцензіару (або патентовласнику) і зазначені в договорі патенти і патентні заявки, а також патенти, які будуть одержані за цими заявками.

Ноу-хау - досвід, знання, спеціальні технічні навички та секрети виробництва, необхідні і достатні для здійснення процесу, для виробництва, контролю якості, експлуатації та ремонту продукції, виробленої за лицензією, а також для виробництва і використання спеціального обладнання.

Продукція за ліцензією - назва та класифікаційний індекс продукції, яка буде вироблятися ліцензіатом у відповідності з технічною документацією, знаннями та досвідом, отриманим від ліцензіара. Техніко-економічні ха рактеристики продукції повинні бути не нижче тих, що гарантовані ліцензіаром.

Спеціальна продукція - продукція, що представляє со ¬ бій модифікацію або аналог продукції по ліцензії, яка розроблена ліцензіатом на основі використання патентних прав, ноу-хау, знань і досвіду, отриманих ним від ліцензіара в рамках цієї ліцензійного договору.

Процес - технологічний процес і спеціальний метод, що застосовуються ліцензіаром при виробництві, випробуванні, контролі якості і ремонті продукції по ліцензії.

Технічна документація - комплект конструкторської та технологічної документації, необхідної для виробництва продукції по ліцензії або здійснення процесів, до складу якої входять специфікації, креслення, схеми, рецептура, описи, інструкції та інші матеріали, необідні для використання обладнання, в тому числі спеціального.

Устаткування - технологічне, контрольно-вимірювальне та випробувальне обладнання, виробниче оснащення, пристосування та інструменти, які рекомендуються для використання ліцензіату для виробництва продукції за ліцензією або здійснення процесу.

Спеціальні обладнання та процес - розроблена ліцензіатом продукція (або процес) з використанням технічних рішень, знань і досвіду, отриманих ним від лицензіара за даним договором і містяться в продукції по ліцензії або в процесі.

Територія - перелік країн, на території яких надається право на використання патентів або ноу-хау. В залежності від обсягу наданих прав в договорі використуються різні визначення:

- Територія виключного права - перелік країн, де ліцензіату надані монопольні права на виробництво, використання та продаж продукції за лицензією або застосування процесу;

- Територія невиключного права - перелік країн, де за ліцензіаром зберігаються права на використання предмета ліцензії та передачу їх третім особам;

- Зона експорту - перелік країн, на території яких ліцензіат має право експортувати продукцію по лицензії.

Початок виробництва - дата виготовлення узгодженої кількості перших зразків продукції по ліцензії з техніко-економічними характеристиками, досягнення яких гарантує ліцензіар. Початок виробництва зазвичай підтверджується актом, який ліцензіар і ліцензіат підписують при пуску першої серійної партії продукції за ліцензією. Нерідко це пов'язано з виплатою ліцензіарові певної частини ліцензійної винагороди.

Продажна ціна - фактична ціна, за якою ліцензіат продає продукцію по ліцензії на певних базисних умовах. Зазвичай вона встановлюється як ціна нетто франко-завод виробник.

Звітний період - термін, після закінчення якого ліцензіат зобов'язаний подати ліцензіарові звіт про результати своєї діяльності щодо виконання умов ліцензійного договору. Початком першого звітного періоду вважається дата вступу угоди в силу.

3. У статті «Предмет договору» встановлюється предмет ліцензії, обсяг прав і умови її передачі, види та обсяги технічної та іншої допомоги, необхідної для використання винаходу та інших об'єктів промислової власності на підприємствах ліцензіата. На початку статті зазвичай вказується, що згадані в договорі права надаються на встановлений у ньому строк і за винагороду, розмір і умови виплати якого зазначаються у договорі. У даній статті має бути чітко сформульовано положення про те, якого вигляду ліцензія є предметом договору (невиключна, виключна або повна) і на що поширюються зазначені права - на весь цикл виробництва, використання та продажу предметів ліцензії або лише на окремі операції.

Слід детально сформулювати, якого виду ліцензія надається на території виключного права, невиключного права і в зоні експорту, що і в якому обсязі дозволяється робити на цих територіях ліцензіату, які права або обмеження обов'язкові для ліцензіара.

Далі в статті вказується, що ліцензіар передає ліцензіату технічну документацію, надає технічну допомогу і постачає, якщо це передбачено договором, зразки продукції, комплектуючих деталей і матеріалів, спеціального обладнання; обмовляється можливість продажу ліцензіатом субліцензій третім особам і необхідність попереднього узгодження з ліцензіаром її умов.

4. У статті «Технічна документація» визначаються обсяг і умови її передачі ліцензіату. Перелік конструкторської і технічної документації міститься в додатку до ліцензійним договором. У статті зазначається мова, на якому складається передана технічна документація, кількість примірників, місце (місто) і строк передачі. Технічна документація зазвичай передається або на зустрічі представників ліцензіара і ліцензіата, або Пересилається авіапоштою. Датою передачі вважається дата підписання представниками сторін акту здачі-приймання або дата штемпеля на поштовій накладній Ліцензіат протягом певного терміну після передачі має право перевірити комплектність і правильність отриманої технічної документації та в разі порушень сповістити про це ліцензіара. Датою передачі технічної документації у цьому випадку буде вважатися дата відправлення ліцензіаром відсутньої або виправленої технічної документації.

5. Стаття «Гарантії та відповідальність» передбачає ряд гарантій і відповідальність сторін щодо правових, технічних і виробничих питань, і стосується також їхніх взаємин. Ліцензіар гарантує свої права в необхідному обсязі на патенти, заявки і секрети виробництва, що відносяться до ліцензії. Відзначається, що на момент підписання угоди ліцензіар нічого не відомо про права третіх осіб, які могли б бути порушені у разі надання даної ліцензії. Ліцензіар гарантує технічну здійсненність процесу, виробництво у ліцензіата продукції по ліцензії з техніко-економічними характеристиками, обумовленими в договорі, при умові дотримання ліцензіатом технічних вимог, інструкцій та іншої технічної документації ліцензіара. Вказується, що передана технічна документація буде комплектної, якісною, виготовленою з урахуванням останніх досягнень ліцензіара і дозволить ліцензіату освоїти виробництво продукції по ліцензії з такими параметрами, які будуть не гірші, ніж у ліцензіара. У статті говориться, що надання технічної допомоги і передача ноу-хау, яке не входить в технічну документацію, будуть здійснені кваліфікованими фахівцями в необхідному обсязі.

Зі свого боку ліцензіат гарантує якісне виготовлення продукції по ліцензії відповідно до технічної документації та ноу-хау, отриманими від ліцензіара. У разі невиконання умов даної статті винна сторона зобов'язується відшкодувати іншій стороні понесені у зв'язку з цим прямі збитки. Обсяг і зміст представлених ліцензіаром гарантій щодо техніко-економічних і виробничих показників зазвичай даються у відповідному додатку до ліцензійним договором. Слід враховувати, що обсяг гарантій знаходиться в прямій залежності від стадії розробки нововведення. Найбільш повні гарантії можуть бути дані ліцензіату у разі, якщо за договором йому передаються права на використання разробок, що знаходиться в стадії «виробничо освоєне нововведення».

Іноді ліцензіар, прагнучи до отримання максимальної ціни за ліцензію, включає в якості гарантованих такі показники на продукцію по ліцензії, які ще не досягнуті в процесі виробництва. Це занадто ризиковано і може призвести до великих збитків з боку обох партнерів за договором.

6. У статті «Платежі» встановлюється розмір ліцензійного винагороди і умови її виплати. Узгоджена сторонами винагорода є компенсацією за надання прав на використання патентів і ноу-хау, передачу технічної документації, знань і досвіду, надання технічної допомоги та інші зафіксовані в тексті ліцензійного договору послуги, що надаються ліцензіаром, а також за поставки устаткування, зразків, комплектуючих та сировини, якщо останні мають місце. Розмір ліцензійного винагороди повинен не тільки компенсувати витрати ліцензіара з надання ліцензії, але і забезпечити отримання ним оптимального прибутку. У даній статті найчастіше використовуються три альтернативних варіанти платежів:

1) на базі процентних відрахувань від вартості реалізованої ліцензіатом продукції по ліцензії (роялті);

2) паушальний, тобто одноразовий або поетапні платежі;

3) комбінований варіант, при якому певна сума виплачується ліцензіатом у вигляді одноразового платежу, а частина, що залишилася - як роялті. Слід зазначити, що технічна допомога, поставки обладнання, зразків, комплектуючих виробів і т.п. можуть оплачуватися окремо.

7. У статті «Технічна допомога» визначаються види і обсяг технічної допомоги, пов'язаної з освоєнням виробництва продукції по ліцензії на підприємствах ліцензіата. Передбачається допомога ліцензіара в навчанні персоналу лицензіата методам і прийомам роботи, що відносяться до виробництва продукції за ліцензією. Ліцензіар зобов'язується приймати спеціалістов ліцензіата на своїх підприємствах, а також на підприємствах своїх субпостачальників і клієнтів, що виробляють дану продукцію, її вузли, деталі чи інші напівфабрикати.

При необхідності сторони передбачають у договорі безпосередню роботу фахівців ліцензіата на виробничихих ділянках, в лабораторіях і випробувальних участках у ліцензіара. Витрати, пов'язані з відрядженням спеціалістів ліцензіата, їх перебуванням в країні ліцензіара, зазвичай несе ліцензіат.
7. У статті «Технічна допомога» визначаються види і обсяг технічної допомоги, пов'язаної з освоєнням виробництва продукції по ліцензії на підприємствах ліцензіата. Передбачається допомога ліцензіара в навчанні персоналу лицензіата методам і прийомам роботи, що відносяться до виробництва продукції за ліцензією. Ліцензіар зобов'язується приймати спеціалістів ліцензіата на своїх підприємствах, а також на підприємствах своїх субпостачальників і клієнтів, що виробляють дану продукцію, її вузли, деталі чи інші напівфабрикати.

При необхідності сторони передбачають у договорі безпосередню роботу фахівців ліцензіата на виробувальних ділянках, в лабораторіях і випробувальних участках у ліцензіара. Витрати, пов'язані з відрядженням спеціалістів ліцензіата, їх перебуванням в країні ліцензіара, зазвичай несе ліцензіат. З іншого боку, в даній статті передбачається зобов'язання ліцензіара направляти на прохання ліцензіата протягом погодженого терміну визначене число своїх фахівців для надання допомоги в освоєнні продукції по ліцензії на підприємствах ліцензіата. Обмовляється кількість і категорії фахівців, умови їх оплати і перебування у ліцензіата. Усі витрати, пов'язані з відрядженням цих фахівців, як правило, несе ліцензіат. При значних обсягах і нестандартних видах технічної допомоги зміст даної статті може бути винесена в окремий додаток.

8. Стаття «Збори та податки» стосується питань сплати зборів і податків, пов'язаних з укладенням та виконанням ліцензійного договору, а також обміном валюти і переказом платежів за рахунок ліцензіата. Зазвичай всі збори, податки та інші витрати, які стягуються в країні ліцензіата та на території договору, несе ліцензіат, в країні ліцензіара - ліцензіар.

9. У статті «Конфіденційність інформації та документації» передбачається зобов'язання ліцензіата забезпечити зберігання конфіденційності документації, знань і досвіду як персоналом підприємств ліцензіата, так і його субліцензіями за допомогою необхідних заходів. З цією метою з переданної документацією та інформацією повинні бути ознайомлені тільки ті особи з персоналу ліцензіата та його субліцензіатів, які безпосередньо пов'язані з виробництвом продукції за ліцензією. Партнери ліцензіата по кооперації, ознайомлені з необхідною частиною документації та інформації, також зобов'язані зберігати потай отримані відомості. Обов’язки щодо збереження конфіденційності бере на себе і ліцензіар. У разі розголошення відомостей, що містяться у вказаній документації та інформації, винна сторона зобов'язана відшкодувати іншій стороні прямі збитки. Дані зобов'язання повинні виконуватися протягом обумовленого часу і після закінчення строку дії або дострокового розірвання ліцензійного договору.

10. У статті «Реклама» передбачається зобов'язання лицензіата за свій рахунок рекламувати вироблену за ліцензією продукцію таким чином, щоб забезпечити її максимальну продаж. Ліцензіар має право дати дозвіл або зобов'язати ліцензіата і його субліцензіатів вказувати у відповідних рекламних матеріалах, на продукції або упаковці, що продукції, що виробляється за ліцензією ліцензіара.

11. У статті «Інформація та звітність» встановлюються Обов’язки і порядок надання ліцензіатом інформації про використання ліцензії за звітний період, яка включає зведені бухгалтерські дані про виробленої, проданної та використаної продукції по ліцензії, а також про продажних цінах. У статті може бути передбачено право ліцензіара на перевірку наданих бухгалтерських даних як ліцензіатом, так і з залученням аудиторських фірм.

У тому випадку, якщо в договорі передбачена паушальна форма виплати винагороди, дана стаття зазвичай відсутня.

12. У статті «Технічні вдосконалення та нові патенти» визначаються взаємовідносини сторін ліцензійного договору при створенні нових технічних рішень, що відносяться до продукції по ліцензії, процесу, спеціальної продукції, технологічним чи спеціальному обладнанню. У договорі встановлюється зобов'язання сторін інформувати один одного про всіх створюваних ними удосконалення нових розробках, а також пропонувати їх в першу чергу своєму партнеру за ліцензійним договором. У разі створення патентоспроможність технічного рішення або ноу-хау, що має винахідницький рівень, нові розробки зазвичай пропонуються на оплатній основі, непатентоспроможні розробки або незначні ноу-хау - безоплатно.

13. Стаття «Захист патентних прав». У статті йдеться про признанні ліцензіатом дійсності прав ліцензіара, що слідством патентів або інших охоронних документів, а також про зобов'язання не оскаржувати їх протягом терміну дії ліцензійного договору. У разі протиправного використання винаходів чи інших об'єктів промислової власності, що складають предмет ліцензійного договору, на території договору третіми особами ліцензіат зобов'язаний самостійно або в залежності від домовленості спільно з ліцензіаром вжити необхідних заходів з метою припипинення протиправних дій третіх осіб. Якщо ліцензіату, його партнерам по кооперації, постачальникам або клієнтам пред'являть претензії треті особи з приводу пов'язаного із застосуванням ліцензії ліцензіатом порушення належаних їм патентних прав, ліцензіат зобов'язаний сповістити про це ліцензіара і спільно з ним врегулювати такі претензії або забезпечити судовий захист. У договорі визначається усунення сторін у витратах чи одержанні сум, обумовлених судовим рішенням або угодою між позивачем і відповідачем.

14. Стаття «Термін дії, умови розірвання договору». У статті встановлюється термін дії, умови вступу договору в силу, порядок його продовження або дострокового расторгання. Порядок вступу договору в силу визначається за домовленістю партнерів, зафіксованої в ліцензійному договорі. При цьому вони повинні враховувати законодавчі акти, що регулюють цей порядок в країнах ліцензіара і ліцензіата. У Республіці Білорусь набуття чинності внутрішніх ліцензійних договорів визначається датою їх реєстрації в НЦІС.

У тих випадках, коли вступ договору в силу пов'язано з необхідністю його схвалення компетентним державним чи іншим органом, датою вступу договору в силу вважається дата надходження письмового повідомлення про схвалення.

Порушення однієї із сторін істотних умов ліцензійної договору дає право іншій стороні на дострокове його розірвання. Слід чітко сформулювати ті статті і пункти, які відносяться до істотних умов. До них можуть бути віднесені несплата винагороди, непостачання техдокументації, порушення угоди по території, збудження ліцензіатом судового процесу проти ліцензіара, об'явлення ліцензіата неплатоспроможним, банкрутство та ін. Звичайно винній стороні надається час для усунення допущеного порушення.

Ліцензійний договір може бути продовжений до закінчення його дії, що оформлюється письмовим додатком до договору.

15. Стаття «Наслідки припинення дії договору». Лицензіат в ході переговорів прагне зафіксувати право партнерів після припинення дії договору залишити всю отриману один у одного документацію, а також своє право без всяких обмежень використовувати, виробляти і продавати продукцію за ліцензією, використовувати процес, ноу-хау з усіма можливими удосконаленнями до них, як розробленими ліцензіатом самостійно, так і отриманими ним від ліцензіара.

Ліцензіар, в свою чергу, прагне включити в договір положення про заборону для ліцензіата укладати нові контракти на продукцію за ліцензією, про припинення використання процесу, виробництва продукції за ліцензією і повернення своєї технічної документації по закінченні терміну дії ліцензійного договору.

У статтю зазвичай включається застереження, згідно з якою ліцензіат позбавляється права виробляти і продавати продукцію за ліцензією, використовувати процес, патенти і ноу-хау, що складають предмет ліцензійного договору, а також повертає технічну документацію в разі дострокового припинення дії договору внаслідок порушення його ліцензіатом.

Після припинення строку дії ліцензійного договору його положення застосовуються до тих пір, поки не будуть врегульовані питання платежів, зобов'язання по яких виникли в період дії договору.

16. Стаття «Форс-мажорні обставини». На хід виконання договору можуть вплинути непередбачені і невідворотні події надзвичайного характеру. Вони називаються форс-мажорними або обставинами непереборної сили. До них зазвичай відносять пожежі, повені, землетруси, інші стихійні лиха, епідемії, воєнні дії, забастовкі, урядові заходи, що перешкоджають виконанню договірних зобов'язань.

У статті повинні бути перераховані обставини непреборної сили, при настанні яких сторони зобов'язані негайно інформувати одна одну і підтверджувати їх справками, що видаються торговельними палатами відповідних країн. Терміни виконання договірних зобов'язань відповідного відсуваються. Якщо ці обставини триватимуть довше встановленого в договорі терміну (наприклад, 3 місяці), то будь-яка сторона має право розірвати ліцензійний договір, письмово повідомивши заздалегідь (наприклад, за 30 днів) іншу сторону про свій намір. У цьому випадку ліцензіар зобов'язаний повернути ліцензіатові всі суми, отримані по ліцензійному договором, а ліцензіат повинен повернути ліцензіару технічну документацію і не вправі використовувати права, отримані за ліцензійним договором.

17. Стаття «Арбітраж». У статті вказується, що у разі виникнення розбіжностей і суперечок між партнерами з питань, що належать до ліцензійним договором, вони повинні вжити всіх заходів до їх мирному розв'язанню шляхом переговорів. І тільки в тих випадках, коли таке врегулювання неможливо, сторона-позивач звертається до арбітражу. Розглядвння спорів в арбітражному порядку може бути здійснено по одному з варіантів: арбітраж за місцем підписання лицензійної договору, арбітраж за місцем знаходження відповідача, арбітраж в нейтральній країні. У статті може бути вказаний порядок організації арбітражу.

18. Стаття «Інші умови». Тут вказується, що права за даним договором не можуть бути переуступлені якої з сторін договору будь-яким юридичним та фізичним особам без письмового дозволу іншої сторони. У разі реорганізації (злиття, поглинання) однієї із сторін ліцензійного договору всі права та обов'язки переходять до її правопреемнику. Всі зміни та доповнення до договору повинні бути оформлені в письмовому вигляді, уповноваженими на це особами і при необхідності схвалені компетентними органами. Далі в статті говориться, що додатки до ліцензійного договору є його невід'ємною частиною.

Текст договору закінчується вказівкою місця його підписаня, дати, кількості примірників і аркушів та мови, на якій складений текст. Далі йдуть юридичні адреси сторін за місцем їх реєстрації та перелік додатків до ліцензійного договору. Текст договору підписується уповноваженими представниками кожної із сторін, повноваження яких визначаються або їх посадою, або відповідним чином оформленою довіреністю.
PAGE  
11

