Методичні рекомендації з укладання опціонного угоди

У міжнародній практиці ліцензійної торгівлі широке поширення одержали опціонні угоди. Їх назва походить від англійського слова "option", що означає вибір, право вибору. Питання про укладення опціонної угоди виникає в процесі переговорів між власником винаходу і потенційним покупцем прав на нього в тих випадках, коли покупець не може прийти до вирішення про доцільність укладення ліцензійного договору через те, що він не має в своєму розпорядженні необхідними відомостями науково-технічного, виробничого і комерційного характеру. Нерідко такі відомості мають конфіденційний характер, вони розкривають суть винаходу і можуть бути надані зацікавленій особі лише на комерційній основі і за умови отримання від покупця гарантії того, що надана інформація не буде ним використана, якщо сторони в подальшому не підпишуть ліцензійний договір. Ці умови обговорюються в опційній угоді, яка укладається на термін, необхідний потенційному ліцензіату для прийняття рішення про доцільність укладення ліцензійного договору або відмову від нього (від 6 до 12 місяців). До закінчення цього строку покупець повинен повідомити власнику винаходу про своє рішення, а власник не має права пропонувати і продавати ліцензію на цей винахід іншим фірмам.

Таким чином, опціонна угода по правовій суті являє собою договір, за яким одна сторона - власник винаходу надає іншій стороні - покупцеві виключні права на укладення ліцензійного договору протягом терміну дії опціонного угоди. По суті опціонний договір не відрізняється від традиційного ліцензійного договору. Вони мають однакову структуру, одні й ті ж статті.
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